6. Quelles valorisations en circuits courts ?

Lors de la réalisation du diagnostic, les éleveurs ont demandé a avoir un accompagnement
sur le calcul des colts et de la valeur ajoutée produite. Un simulateur de valorisation a
été développé, a remplir selon vos organisations et factures.

Simulateur de valeur ajoutée
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Valeur de votre animal (Euro HT)

Décomposition du prix de vente d'un bovin (en €)

Poids carcasse (en kg) 350
Prix en circuits longs 3.72€ Sl (— e
Valeur de I'animal en circuit long 1.302,00 € l400¢€ ‘ £
Vos charges en circuits courts (Euro HT et en h) i ;ggi
Par un Eesl‘ataire Par votre exploitation —— 7723£
Prix prestation £ 3 Distance | Temps | Colt estimé
(en€) Type de véhicule tenkm) | (enh) (en €) E00 €
Transport Exploitation & Abattoir o€ Trocteur + betaillére (76 40 1 45 400 € - 245,0€ 230,8€
Abattage 246 € ; 200€ - |
Transport abattoir & atelier de transformation 0E véncule de oursme ¥ | 1] ] 1] € T T T
Découpe - transformation 1360 € 0 Valeur du bovin -~ Découpe - Abattage  Frais logistiques  Marge brute
Transport produits finis sur itati 0€ Véhioule de tourisme W 50 4 15,25 transformation et commerciaux
Commﬂcwall&atw des produits 100 € 10
[frais emplacement, marge...} |
Transport de I'exploitation au client B0 E Vinicule de toureme % [ 300 3 1 Répartition de la charge horaire (en h)
Total 175600 € 290 19 80,8
4
= 21% F
Caissettes D€ H Transport pour commercialisation
Detail 3911 €
Restauration Hors Domicile D€ E Transport exploitation a abattoir
Carcasses D€
Chiffres d'affaires Circuits courts 3811.00 e 1 WG ahatteird st de
- - —_— 53%.___ 5% transformation
AR e SR 0 O Découpe - transformation
Plus value brute des circuits courts 2609,00 0%
(T ——— 772.25 O Transport produits finis sur exploitation
| Marge brute par kg de carcasse (Ekg) | 2,21 | OTemps de commercialisation des
F ol it
| Temps passe | 19,00 | recies
[ Marge bruts horaire [ 40,64 |

Disponible auprés de vos conseillers Chambre d’Agriculture, du CGA de Lorraine, chez les
prestataires de la région et sur le site internet de 'EPL Agro de la Meuse.

7. Conclusion

Les circuits courts de viande bovine jouent un rdle important dans de nombreuses fermes lor-
raines en terme d’emploi. Suite au diagnostic, nous pouvons estimer que l'activité des circuits
courts de viande bovine est d’au moins trois fois les volumes recensés. Lorsqu’ils sont bien gé-
rés, ils permettent de valoriser le travail de I'éleveur. Par contre, ils nécessitent des compétences
dépassant le cadre de la seule production animale, comme des connaissances de la viande, en
hygiéne, commerce... qui sont a développer.

Perspectives de développement

Un soutien politique et financier pour davantage de viande des circuits courts dans la RHD
Plus de pédagogie sur 'importance des circuits courts

Développer 'accompagnement auprés des éleveurs en circuits courts

Contractualisation et définition d’'un prix d’achat

Une structuration des acteurs (éleveurs, logistique, prestataires et consommateurs)

Etude réalisée par : Pierre-Louis PELTRE
Encadré par : Brigitte ELVERS (directrice atelier technologique EPL Agro 55)
Avec 'aide des partenaires techniques : Chambres d’agriculture de Moselle, Chambres d’agriculture de Meurthe et Moselle, Chambres d’agri-

culture des Vosges, Chambres d’Agriculture de Meuse, Paysan Bio Lorrain, Les fermiers lorrains, Pays Barrois, CFPPA de la Meuse, DRAAF
Lorraine, Région Lorraine, Institut de I'élevage IDELE.

Et |la participation des 26 exploitations diagnostiquées.
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1. Contexte local

2.4 millions d’habitants en Lorraine

La majorité des consommateurs localisés le long du sillon lorrain et le long des frontiéres
(carte ci-dessous)

Une région idéalement située entre le bassin parisien et I'Europe rhénane

Un fort bassin de production +- 5% du cheptel national (335 000 vaches - 936 000 bovins
au total) pour 15 000 éleveurs

Plus de 150 éleveurs bovins engagés (+- 1%) en circuit court estimés au niveau régional
Des consommateurs en demande pour plus de proximité (IPSOS, 2014)

Un axe fort des politiques de développement local et rural

Le secteur de la viande bovine en difficulté (Le Monde, 2015)

Zonage de Ia richesse en Lorralne (revenus fiscaux INSEE, 2014)
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2. Objectifs et enjeux de I’étude

Faire connaitre aux éleveurs les produits souhaités par les clients selon leurs habitudes de
consommation et d’achat

Identifier les structures de transformation a solliciter

Guider le producteur dans sa pratique commerciale

3. Méthodologie

Identification des prestataires de transformation (abattoirs et ateliers de découpe)
(bibliographie)

Description des organisations des circuits courts de viande bovine en Lorraine (enquéte)
Proposition de points d’amélioration de la valorisation des bovins

Conception d’'un simulateur de valeur ajoutée pour estimer la valeur ajoutée produite

ﬁ"’w Lorraine



e 90 éleveurs lorrains sollicités
e 29% de retour : 26 réponses

Résultats en chiffre :

« 132 Tonnes Equivalent Carcasse (TEC)
soit 1350 gros bovins et veaux commercia-
lisés en circuit court.

e 4 groupes se différencient :

34.6% vendent moins de 6 Gros Bovins/an

34,6% entre 6 et 12

19,2% entre 12 et 24

11.5% plus de 24/an

o Circuits de vente principalement utilisés :

La vente a la ferme a la premiére place

La livraison au client est la deuxiéme

Domicile (RHD)

Précisions sur les éleveurs avec >12GB/an»

¢ Livrent a des drive et AMAP

o Magasin a proximité d’'un bassin de con-
sommation (individuel ou collectif)

« Tendance a vendre au détail ou des colis
de petite taille

5.1. L’animal

De nombreux éléments sont a prendre a compte
pour valoriser ses animaux en circuits courts.

. Planifier sa vente
Conduire et engraisser son cheptel en fonction de
des dates de vente

. Sélectionner 'animal adéquat

Au niveau de son poids de carcasse (nombre de
commandes)

De sa forme « = ou + » et engraissement « 3 »

. Les éléments techniques liés a la carcasse :
Connaitre les découpes, les morceaux

Optimiser son rendement

Valoriser au mieux auprés du client

?‘w Lorraine

o Tres peu de vente par la Restauration Hors ’

TEC

4. Diagnostic des circuits courts bovins en Lorraine

Enquéte en ligne relayée par les Chambre d’Agriculture de Lorraine :
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Répartition des volumes par an et répondant (en TEC)
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Le plan de découpe : un caractére essentiel de la rentabilité
‘ermet dopimi

5. Améliorer la valorisation des bovins dans les circuits courts

Plusieurs criteres ont été identifiés afin d’améliorer la valorisation :

Valorisation de la carcasse bovine
Facteurs de réussite et points de vigilances

ser ke rendement et fournir ce que ke client atiend fassurerla endreté etla pratici)
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5.2. La vente

Quelle(s) stratégie(s) utiliser pour vendre ?

« Avoir des facilités relationnelles, une sensibilité commerciale ?

o Multiplier ses circuits de vente pour un animal

« Vendre en caissette et/ ou au détail ?

« Anticiper la transformation pour éviter les invendus.

¢ Quel(s) circuit(s) de commercialisation utiliser ?
Connaitre les différents circuits courts possibles ?

5 3. La logistique et temps

Specificités des differents
circuits de commercialisation
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Les dirctits i locatx se etofirent des és notamment

. Les systimes de drive 8 prin pa)

Tsblesu 1 Camctéristiues das difbrentes unfis

Quelle(s) organisation(s) utiliser pour vendre ?

o Multiplier sa gamme pour toucher le maximum de client
différents et atteindre I'équilibre carcasse

e 12h de commercialisation / GB rapidement atteintes.

« Besoin d’équipement isotherme et / ou frigorifique pour le
transport des marchandises (locations possibles)

o Attention a bien prendre en compte son temps !

Un document spécifique détaille ces éléments

5.4. La connaissance des prestataires

Tous les ateliers proposent de la découpe, mais certains ont des services supplémentaires qui per-
mettent d’accéder a de nouveaux produits pour se diversifier (burger, charcuteries, conserves) et
accéder a de nouveaux débouchés (RHD)

i Prestataires d'abattage et de transformaticn de
viande bovine en Lorraine et & proximité

29509 | Nombre de prestataires
Maln

par transformation :

Saucisserie : 6

Mar
A28  Burger: 2
Reims |
3 ~ Steak hachés :4
o Séchage : 3

Conserves : 2

Légende ;
Abatioirs Fp it;,.urg im
i Ateliers de transformation ?rmggau
<V Lorraine

Leurs noms et coordonnées disponibles auprés de de vos conseillers Chambre E
d’Agriculture, du CGA de Lorraine, chez les prestataires de la région et sur le site inter-
net de 'EPL Agro de la Meuse.



